
Interessiert? Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung! 

Senden Sie uns Ihre aussagekräftigen Unterlagen inkl. Lebenslauf unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung 

und des frühestmöglichen Eintrittstermins an: career@vecturio.de Ansprechpartnerin: Svenja Böhlke 

 

 

WIR BIETEN 

• Ein Umfeld mit Respekt, 
Wertschätzung und echtem 
Miteinander 

• Eine gelebte Feedback- und 
Fehlerkultur: Fehler sind 
Lernchancen 

• Aktive Mitwirkung am Aufbau 
neuer Prozesse und deren 
Optimierung 

• Abwechslungsreiche Aufgaben, 
garantiert keine Langeweile 

• Unbefristeter und 
zukunftssicherer Arbeitsplatz 

• Systematische Einarbeitung und 
individuelle 
Weiterbildungsmöglichkeiten 

• Attraktive Benefits 

• 30 Tage Urlaub 

• Flache Hierarchien & 
schnelle Entscheidungswege 

•  

Assistenz 

Hannover 

Stellen-ID: VecH7 

Logistik mit Verantwortung braucht Menschen mit Haltung – bei Vecturio gestalten Sie aktiv mit. Als wachsendes 

Unternehmen im Bereich Healthcare-, Thermo- und Fulfillment-Logistik suchen wir Menschen, die Verantwortung 

übernehmen, vorausschauend handeln und mit uns gemeinsam die Versorgungssysteme von morgen gestalten. Ob in der 

Disposition, im Fahrdienst, in der Lagerlogistik oder im Qualitätsmanagement – bei Vecturio erwartet Sie ein sicherer 

Arbeitsplatz, moderne Prozesse und ein Team, das Zusammenhalt lebt. 

 

Du möchtest nicht nur zuarbeiten, sondern aktiv mitgestalten? Dann werde Teil unseres wachsenden 

Vertriebsteams. In enger Zusammenarbeit mit der Leitung Business Development übernimmst du eine 

zentrale Rolle beim Aufbau und der Weiterentwicklung unserer Vertriebsstrukturen. Dabei bringst du 

Organisationstalent, Eigeninitiative und den Blick fürs Wesentliche mit – und sorgst dafür, dass aus Ideen 

konkrete Fortschritte werden. 

An unserem Standort in Hannover suchen wir ab sofort und unbefristet einen 

Mitarbeiter Vertriebsassistenz (m/w/d) 
Teil- oder Vollzeit (mind. 20 Std./Woche) 
 

IHRE AUFGABEN 
• Organisation sowie Vor- und Nachbereitung von Kundenterminen 
• Nachhalten von Angeboten, offenen Themen und nächsten Schritten 
• Strukturierung von Aufgaben, Prioritäten und To-dos im Tagesgeschäft 
• Unterstützung im operativen Alltag (z. B. Vorbereitung von Unterlagen, 

Abstimmungen, Koordination) 
• Aufbau und Pflege von Vertriebsübersichten (Listen, einfache Systeme 

etc.) 
• Recherche und Aufbereitung potenzieller Kunden und Märkte 
• Unterstützung beim Aufbau eines skalierbaren Vertriebsprozesses 
• Enge Abstimmung mit dem Business Development  
• Sparringspartner im operativen Alltag: mitdenken, hinterfragen, Dinge 

vorantreiben und Verbindlichkeit schaffen 

 

IHR PROFIL 
• Abgeschlossenes Studium (z. B. BWL, Wirtschaft, Logistik) oder eine 

vergleichbare Qualifikation, entscheidend ist für uns deine Arbeitsweise 
und dein Anspruch, Dinge voranzubringen 

• Strukturierte und eigenständige Arbeitsweise 
• Hohe Eigenmotivation und Lust, Verantwortung zu übernehmen 
• Schnelle Auffassungsgabe und pragmatisches Denken 
• Kommunikationsstärke und Verbindlichkeit 
• Sicherer Umgang mit gängigen Tools (Excel, PowerPoint, Teams) 

 

mailto:career@vecturio.de

